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Zum zweiten Mal verleiht 
die AMB, Internationale 
Ausstellung für Metallbe-
arbeitung, den AMB Award 
und würdigt damit heraus-
ragende Produktneuheiten 
der Metallzerspanung. 
Auch 2026 haben erneut 
rund 50 Unternehmen ihre 
aktuellen Innovationen in 
sieben Kategorien einge-
reicht und einer unabhän-
gigen Fachjury präsentiert 
– von Präzisionswerkzeugen über 
Automatisierungslösungen bis hin zu 
Software und Messtechnik. Die Band-
breite der Einreichungen spiegelt den 
Innovationsgeist einer Branche wider, 
die in alle Richtungen denkt: neue Be-
arbeitungsverfahren, effizientere Pro-
zesse und nachhaltigere Lösungen. 
Eingereicht werden konnten Neu-
heiten in den Kategorien Werkzeug-
maschinen und Fertigungsanlagen, 
Präzisionswerkzeuge, Messtechnik 
und Qualitätssicherung, Software 
und Digitalisierung, Automatisierung 
und Handhabungstechnik, Bauteile, 
Baugruppen und Betriebsstoffe sowie 
Dienstleistungen, Lager- und Werk-
statteinrichtungen. In sechs Katego-
rien sind unter den Einreichungen nun 
17 Unternehmen für den AMB Award 
2026 nominiert.

Unabhängige Jury bewertet nach 
klaren Maßstäben

Bewertet werden die nominierten 
Unternehmen von einer unabhängigen 
Fachjury, die sich aus Vertreterinnen 
und Vertretern der drei ideellen Trä-
gerverbände sowie der Wissenschaft 

AMB Award 2026:  
Erneut rund  
50 Einreichungen

zusammensetzt.
„Die Vielzahl der Bewer-
bungen zum AMB-Award 
und die Vielfalt der Preis-
träger zeigen eindrück-
lich, wie dynamisch und 
innovativ unsere Branche 
ist. Als Jurymitglied hat 
es mir besondere Freu-
de bereitet, zu sehen, 
wie Lösungen auch in 
Detailbereichen von An-
wendungen entwickelt 

werden, an die man zunächst gar 
nicht denkt. Das ist vor allem deshalb 
spannend, weil sie ihren ganz eigenen, 
wichtigen Beitrag zur Steigerung von 
Wettbewerbsfähigkeit, Produktivität 
und Nachhaltigkeit liefern“, resümiert 
Dr. Alexander Broos, Leiter Forschung 
und Technik des VDW.

„Area of AMB Award Nominees" 
und Preisverleihung auf der AMB 
Stage

Die 17 nominierten Unternehmen sind 
während der gesamten Messelaufzeit 
auf der „Area of AMB Award Nomi-
nees" im Eingang Ost (Stand EO120) 
mit einer Poster-Ausstellung vertreten. 
Die Ausstellung bietet allen Fachbe-
sucherinnen und Fachbesuchern die 
Möglichkeit, die eingereichten Inno-
vationen auf einen Blick zu erfassen. 
Für die nominierten Unternehmen ist 
sie eine exklusive Bühne abseits des 
eigenen Messestands.
Die Preisverleihungen finden an den 
ersten beiden Messetagen auf der 
AMB Stage im Atrium statt.
(Bild: Valentin Marquardt / Messe 
Stuttgart)
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INTERCOM entwickelt Führungselemente, die im Werkzeugbau 
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Gute Nachrichten für Mitarbeiter , 
Kunden und Partner der WK Metall 
GmbH mit Sitz im baden-württem-
bergischen Neuenbürg: Die Über-
nahme des Geschäftsbetriebs ist 
auf der Zielgeraden. Michael 
Wagner, der bisherige Geschäfts-
führer und Gesellschafter, sowie 
ein weiterer Privatinvestor möchten 
den Geschäftsbetrieb gemeinsam 
übernehmen und die wirtschaft-

liche Neuaufstellung der WK Metall 
vorantreiben. Die Arbeitsplätze 
und der Standort Neuenbürg blie-
ben bei dieser Lösung erhalten. Die 
Gläubiger müssen der Übernah-
melösung noch zustimmen.
„Die Entwicklung signalisiert Kon-
tinuität und wir freuen uns sehr 
dar über“, sagt Insolvenzverwalter 
Holger  Blümle vom Karlsruher 
Standort der deutschlandweit ak-

WK Metall: Übernahme des Spezialisten für CNC-Blechbearbeitung 
auf der Zielgeraden

tiven Kanzlei Schultze & Braun. 
„Die Investoren wollen das Unter-
nehmen langfristig erhalten und 
bringen das Fach- und Branchen-
wissen sowie die notwendige Liqui-
dität dafür mit.“

Sanierung über Insolvenzplan 
angestrebt

Die Übernahme soll mit Hilfe eines 
Insolvenzplans erfolgen, der bereits 
in der kommenden Woche beim 
Gericht Pforzheim eingereicht und 
anschließend mit den Gläubigern 
abgestimmt werden soll. Dabei 
handelt es sich um eine Art gericht-
lichen Gesamtvergleich zwischen 
WK Metall und seinen Gläubigern, 
um das Unternehmen wieder auf 
„stabile Beine“ zu stellen und seine 
Fortführung dauerhaft zu sichern.
„Ziele dieses Insolvenzplans und 
der Übernahme sind der Erhalt 
des Unternehmens sowie die Si-
cherung von möglichst vielen der 
knapp 30 Arbeitsplätzen ebenso 
wie die bestmögliche Befriedigung 
der Gläubiger“, sagt Insolvenzver-
walter Holger Blümle. Geschäfts-
führer Michael Wagner ergänzt: 
„Wir wollen WK Metall wieder auf 
einen wirtschaftlichen Erfolgskurs 
bringen. Ich freue mich sehr, dass 
wir mit der Übernahme direkt in die 
unternehmerische Verantwortung 
gehen können.“ Zentrale Trans-
formationsschritte wurden bereits 
in Gang gesetzt. Strukturen und 

Prozesse werden gezielt optimiert, 
um Effizienzgewinne zu realisieren 
und eine langfristig hohe Qualität 
zu wettbewerbsfähigen Preisen 
zu gewährleisten. „Wir nutzen die 
aktuelle Phase bewusst und wollen 
keine Zeit verlieren, die WK Metall 
bereit für die Zukunft zu machen 
und unser Leistungsversprechen 
aktiv einzulösen“, so Wagner.

Geschäftsbetrieb erfolgreich  
stabilisiert, Neukunden 
gewonnen 

Der laufende Geschäftsbetrieb des 
modernen, auf Blechbearbeitung 
spezialisierten Lohnfertigungs-
unternehmens läuft derweil ohne 
Einschränkungen weiter. „Dass 
uns die Kunden in der Zeit der 
wirtschaftlichen Neuaufstellung 
den Rücken stärken und wir sogar 
neue Kunden gewinnen konnten, 
zeigt, dass unsere Arbeit weiter-
hin einen guten Ruf in der Region 
und darüber hinaus genießt, und 
unterstreicht das wirtschaftliche 
Potenzial von WK Metall“, sagt 
Geschäftsführer Michael Wagner. 
Insolvenzverwalter Holger Blümle 
ergänzt: „Der Insolvenzplan und die 
darin geregelte Übernahme legen 
die Basis für eine langfristige wirt-
schaftliche Gesundung und einen 
Neustart der WK Metall. Ich gehe 
fest davon aus, dass sich auch die 
Gläubiger der Übernahmelösung 
nicht verwehren werden.“

Außenaufnahme WK Metall GmbH Werkshalle WK Metall GmbH (Bilder: WK Metall GmbH)

„Die Entwicklung signalisiert Kontinuität und 
wir freuen uns sehr darüber“, sagt Insol-
venzverwalter Holger Blümle vom Karlsruher 
Standort der deutschlandweit aktiven Kanzlei 
Schultze & Braun. „Die Investoren wollen 
das Unternehmen langfristig erhalten und 
bringen das Fach- und Branchenwissen 
sowie die notwendige Liquidität dafür mit.“ 
(Bild: Schultze & Braun)
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Das Hochtechnologieunternehmen 
TRUMPF hat die Firma Mate Precisi-
on Technologies übernommen. Das 
US-amerikanische Unternehmen 
ist weltweit führend bei Stanz- und 
Biegewerkzeugen. Mate wird im 
Markt weiterhin eigenständig unter 
der bestehenden Marke tätig sein; 
sowohl die Geschäftsführung als 
auch die internationalen Teams 
bleiben unverändert.
Bislang bietet TRUMPF seinen Kun-
den Biege- und Stanzwerkzeuge 
an, die ausschließlich mit eigenen 
Maschinen kompatibel sind. Durch 
die Partnerschaft mit Mate kann 
TRUMPF seinen Kunden auch 
Stanz- und Biegewerkzeuge anbie-
ten, die Stanz- und Biegemaschi-
nen anderer Hersteller betreiben. 
Überdies baut TRUMPF damit 
seine Marktposition in den USA, in 
Kanada und Mexiko aus. Gleich-

TRUMPF vereinbart strategische Partnerschaft mit Mate Precision  
Technologies und erweitert Werkzeugangebot für Blechverarbeiter weltweit

zeitig eröffnet die globale Präsenz 
von TRUMPF neue Möglichkeiten 
für Mate.
Gemeinsam werden die Unterneh-
men Kunden aus den unterschied-
lichsten Branchen bedienen. Der 
Schritt ist zudem Teil kundenori-
entierten Strategie von TRUMPF, 
Maschinen und Serviceprodukte 
dort zu fertigen, wo Kunden sie 
benötigen. Diese Lokalisierung 
stärkt die Resilienz von Lieferketten, 
ermöglicht mehr regionale Fertigung 
und Auslieferung und ergänzt den 
Produktionsstandort von Mate für 
die Versorgung von Kunden in ganz 
Nordamerika.
„Mate ist mit seiner starken Markt-
position eine sinnvolle Ergänzung 
und wertvolle Bereicherung für 
TRUMPF“, sagt Lutz Labisch, Pre-
sident & CEO von TRUMPF Inc. in 
Farmington, CT. „Das Unternehmen 

produziert Werkzeuge für nahezu 
alle großen Maschinenmarken 
weltweit und teilt unser Engage-
ment für den Erfolg der Kunden im 
Bereich Werkzeugmaschinen. Die 
Werkzeugkompetenz von Mate, die 
Fertigung in den USA und die ver-
trauensvollen Kundenbeziehungen 
des Unternehmens werden uns 
dabei helfen, Blechfertiger noch 
besser zu unterstützen.“
Für TRUMPF bedeutet diese Über-
nahme eine Fortsetzung der mehr 
als fünf Jahrzehnte währenden 
Fertigungstradition in den USA und 
unterstreicht das Ziel, Kundennähe 
in der Produktion zu sichern. Die 
Standorte von Mate in Minnesota 
ergänzen die lokalen Produktions-
stätten von TRUMPF in Farmington, 
Connecticut, wo das Unternehmen 
seit 1974 fertigt.
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steinel.com

PERFEKTION 
AUS LEIDENSCHAFT
FÜR IHRE PROZESS SICHERE 
UND WIRTSCHAFTLICHE 
PRODUKTION: Mit  mehr als 

100 Jahren  Erfahrung,  Inhouse-  

Fertigung, hoher Produkt qualität, 

regio nalen Ansprechpartnern 

und kurzen Liefer zeiten.

Die KNOLL Maschinenbau GmbH 
erweitert ihre Geschäftsführung und 
setzt damit einen weiteren wichtigen 
Schritt im Rahmen ihrer langfristigen 
Unternehmensentwicklung um. 
Zum 1. September 2026 tritt Phi-
lipp Bock in die Geschäftsleitung 
des Bad Saulgauer Familienunter-
nehmens ein. Er wird zunächst die 
Verantwortung für die Bereiche Ver-
trieb und Marketing übernehmen. 
Zu einem späteren Zeitpunkt wird 
sein Zuständigkeitsbereich um den 
Service erweitert. 
Mit der Erweiterung der Geschäfts-
führung verfolgt KNOLL das Ziel, 
die erfolgreiche Entwicklung des 
Unternehmens langfristig fortzu-
führen, Kontinuität zu sichern und 
gleichzeitig neue Impulse für die 
Zukunft zu setzen. Die Bestellung 
von Philipp Bock ist zugleich ein 
weiterer Baustein der langfristig 
geplanten und geordneten Unter-
nehmensnachfolge. 
Die von Herrn Bock verantworteten 
Bereiche spielen eine zentrale Rolle 
für die Marktpositionierung, die 
Betreuung internationaler Kunden 
sowie die nachhaltige Weiterent-
wicklung des Leistungsportfolios 
von KNOLL. Durch die Bündelung 
dieser marktnahen Funktionen unter 
einer klaren Verantwortung sollen 
Entscheidungswege weiter ver-
kürzt, Schnittstellen optimiert und 

KNOLL erweitert Geschäftsführung: Philipp Bock übernimmt  
Verantwortung für Vertrieb und Marketing

die Kundenorientierung konsequent 
gestärkt werden. 
Philipp Bock verfügt über ei-
nen Bachelor of Engineering mit 
Schwerpunkt Internationaler Tech-
nischer Vertrieb, einen Master of 
Engineering in Produktentwicklung 
und Fertigung sowie einen MBA 
im Internationalen Management. 
Darüber hinaus bringt er langjährige 
Erfahrung in leitenden Positionen 
namhafter Unternehmen der span-
abhebenden Industrie mit. Seine 
umfassenden Markt- und Kunden-
kenntnisse sowie seine Verbindung 
von technischer Kompetenz und 
betriebswirtschaftlichem Know-
how bilden eine wertvolle Grundlage 

für seine neue Aufgabe bei KNOLL. 
„Mit Philipp Bock gewinnen wir 
eine Führungspersönlichkeit, die 
sowohl fachlich als auch menschlich 
hervorragend zu KNOLL passt“, 
so Geschäftsführer Matthias Knoll. 
„Seine Erfahrungen und seine 
Kunden orientierung werden wich-
tige Impulse für die weitere Ent-
wicklung unseres Unternehmens 
geben. Gemeinsam wollen wir die 
Erfolgsgeschichte von KNOLL fort-
schreiben und unsere Marktposition 
weiter ausbauen.“ 
Für Kunden und Geschäftspartner 
bedeutet die Erweiterung der Ge-
schäftsführung eine weitere Stär-
kung der vertriebs- und marktnahen 
Unternehmensbereiche. KNOLL  
unterstreicht damit seinen An-
spruch, auch künftig ein verläss-
licher Partner zu sein und seine 
Kunden weltweit mit innovativen 
Lösungen und einem hohen Servi-
ceanspruch zu begleiten. Als inter-
national tätiges Familienunterneh-
men beschäftigt KNOLL weltweit 
mehr als 1.000 Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeiter. Das Unternehmen 
entwickelt und produziert Förder- 
und Filtersysteme sowie Pumpen 
für die Metallbearbeitung und rea-
lisiert darüber hinaus Lösungen für 
anspruchsvolle Automatisierungs- 
und Digitalisierungsaufgaben in der 
Produktion.

Philipp Bock verstärkt seit dem 1. Septem-
ber 2026 die Geschäftsführung der KNOLL 
Maschinenbau GmbH und übernimmt die 
Verantwortung für Vertrieb und Marketing. 
Zu einem späteren Zeitpunkt wird sein Zu-
ständigkeitsbereich um den Service erweitert 
(Bild: KNOLL Maschinenbau GmbH)

Im Rahmen der internationalen Leitmes-
se für Qualitätssicherung Control 2027 
in Stuttgart veranstaltet der Fraunhofer-
Geschäftsbereich Vision in Zusam-
menarbeit mit der P. E. Schall GmbH & 
Co. KG zum 20. Mal die Sonderschau 
»Berührungslose Messtechnik«. Die 
Sonderschau zeigt einen Querschnitt 
innovativer Technologien, Applikationen 
und Systemkomponenten aus dem 
Bereich der berührungslosen Mess- und 
Prüftechnik und bietet Anwendenden 
eine erste Orientierungshilfe bei der 

20. Sonderschau »Berührungslose Messtechnik« bei der Control 2027  
Exponat-Vorschläge bis Ende Oktober 2026 einreichen

Auswahl der zur Bewältigung der eigenen 
Prüfaufgaben geeigneten Technologie. 
Firmen, Forschungseinrichtungen und 
Hochschulen, die Interesse an einer 
Teilnahme haben, werden gebeten, bis 
zum 30. Oktober 2026 einen Exponat-
Vorschlag beim Fraunhofer-Geschäftsbe-
reich Vision – vision@fraunhofer.de – ein-
zureichen (Titel und kurze Beschreibung).
Die Sonderschau »Berührungslose Mess-
technik« hat sich in den letzten Jahren 
als Kommunikationsplattform und Markt-
platz der Innovationen bei Ausstellern 

und Messebesuchern gleichermaßen 
etabliert und ist fester Bestandteil der 
Messe Control. Die Performance und 
Flexibilität moderner Systeme wachsen 
ständig. Immer größere Skalenbereiche 
werden abgedeckt und neue Anwen-
dungsfelder erschlossen, so dass es für 
Anwendende nicht einfach ist, sich am 
Markt zu orientieren. Die Sonderschau 
bietet daher eine Orientierungshilfe 
bei der Auswahl der zur Bewältigung 
der eigenen Prüfaufgaben geeigneten 
Technologie.
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Mit Wirkung zum 01. Juli 2026 
hat die KRAMSKI Gruppe Marc 
Nicolaudius zum Vorsitzenden 
der Geschäftsführung (CEO) der 
KRAMSKI GmbH berufen. Mit der 
Besetzung setzt KRAMSKI ein 
klares Zeichen für den weiteren 
Ausbau seiner globalen Aktivitäten 
und die langfristige Stärkung seiner 
Wettbewerbsfähigkeit.
Marc Nicolaudius verfügt über lang-
jährige internationale Führungser-
fahrung in der Industrie. In seiner be-
ruflichen Laufbahn begleitete er den 
Aufbau und die Weiterentwicklung 
von Produktions- und Organisati-
onsstrukturen sowie die Umsetzung 
anspruchsvoller Veränderungs- und 
Transformationsprozesse in dyna-
mischen Unternehmensumfeldern.
Als CEO verantwortet Marc Nicolau-
dius die strategische und operative 
Führung der KRAMSKI Gruppe. 

Marc Nicolaudius übernimmt Vorsitz der Geschäftsführung
KRAMSKI Gruppe stärkt internationale Ausrichtung 

Kramski Geschäftsführung 
(von links: Jörg Carle, Andreas 
Kramski, Marc Nicolaudius) 
(Bild: KRAMSKI GmbH)

Gemeinsam mit dem Management-
team wird er die Entwicklung des 
Unternehmens weiter vorantrei-
ben und die Position von KRAMSKI 
als führender Technologie- und 
Präzisionspartner nachhaltig stär-
ken. Schwerpunkte bilden dabei 
der Ausbau der internationalen 
Marktposition, die Weiterentwick-
lung moderner Fertigungs- und 
Organisationsstrukturen sowie 

die konsequente 
Ausrichtung an 
den Anforderun-
gen der Kunden 
und Märkte von 
morgen. 
„Mit Marc Nico-
laudius gewin-

nen wir eine erfahrene Führungs-
persönlichkeit mit ausgeprägter 
strategischer Kompetenz, unter-
nehmerischer Stärke sowie hoher 
Kunden- und Marktorientierung. 
Seine Erfahrung in der Weiterent-
wicklung und Transformation von 
Unternehmen wird wichtige Im-
pulse für die Zukunft der KRAMSKI 
Gruppe setzen“, sagt Gesellschafter 
Andreas Kramski.
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Engineering und Reifemachen:
Die letzte Verteidigungslinie im Preiskampf
Was Werkzeug- und Formenbauer verteidigen müssen, um zu überleben
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Rudolf  Zwicker, 
Dr.R.Zwicker 
TOP Consult  
GmbH, 
Nürnberg 

Die Klagen in der Branche klingen derzeit ähnlich: zu wenig Aufträge, zu niedrige Preise, zu viel 
Konkurrenz aus Fernost. Ein mittelständischer Werkzeugbauer – nennen wir ihn Betrieb X, gut 
40 Mitarbeitende – steht exemplarisch für diese Lage. Anfragen kommen, aber die Preise, zu 
denen andere anbieten, liegen oft deutlich unter dem, was eine kostendeckende Kalkulation 
hergibt. China-Anteile, ob als Zukaufteil oder als komplettes Werkzeug, sind für viele Kunden 
längst eine ernsthafte Option. Die Geschäftsführung steht vor einer Entscheidung, die über den 
Preis hinausgeht: mehr auslagern, um mitzuhalten – oder die eigene Fertigung so aufstellen, 
dass sie sich den Wettbewerb um den niedrigsten Preis gar nicht erst liefern muss.

Diese Lage ist kein vorübergehendes Tief. Die 
Transformation der Automobilindustrie, ver-
schobene Investitionsentscheidungen bei 
Kunden und ein Wettbewerbsumfeld, das 
sich international neu sortiert, sorgen dafür, 
dass der Preisdruck bleibt. Wer darauf nur mit 
weiteren Rabatten reagiert, verliert doppelt: an 
Marge und an Substanz.
Diese Entscheidung lässt sich nicht aus 
dem Bauch heraus  treffen. Wer  seine  eige-
nen Kos ten, Durchlaufzeiten und Kapazi-
täten nicht kennt, kann Make-or-Buy nicht 
steuern, sondern nur reagieren. Genau das 
unterscheidet Betrieb X von vielen Wettbewer-
bern: Die zentralen Kennzahlen zur eigenen 
Wirtschaftlichkeit sind bekannt, die Prozesse 
sind sauber definiert. Erst diese Basis macht 
aus einer erzwungenen Notlösung eine stra-
tegische Wahl. Ohne sie bleibt jede Make-or-
Buy-Diskussion eine ohne Datenbasis und 
abgeleiteter Simulation – mit KI wird daraus 
im schlimmsten Fall nur eine schneller falsch 

getroffene Entscheidung.

Wo der eigentliche Wert entsteht

Der entscheidende Schritt war jedoch nicht 
die Kostenanalyse und KPI-Ermittlung allein, 
sondern die Frage danach: Wo unterscheidet 
sich dieser Betrieb tatsächlich von einem 
günstigeren  Anbieter? Die Antwort lag nicht 
in der mechanischen Fertigung, die zuneh-
mend austauschbar wird, sondern in zwei 
Feldern, die sich kaum standardisiert zukaufen 
lassen.
Das erste Feld ist das Engineering, insbe-
sondere die frühe Artikelanalyse und DFM 
(Design-for-Manufacturing). Wer Bauteilgeo-
metrien früh auf Fertigbarkeit prüft, konkrete 
Vorschläge erarbeitet und Korrekturpla-
nungsprozesse mit dem Kunden diskutiert, 
verhindert teure Überraschungen in der 
Erstbemusterung und schafft Vertrauen beim 
Kunden, das sich kein Billiganbieter über 
den Preis erkaufen kann. Diese Kompetenz 

(Bild:  
Dr. Zwicker)
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